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Die Markiperfonmance von FWIist ausgezeichnet! - B Manuel Méser, Geschiftsfihrer FW Information Technology GmbH
2010 wer fiir FWI ausgezeichnet: Die Aufnahme in den Microsoft President’s Club, die Auszeichnungen als HP Gold Partner,;

als Microsoft Dynamics AX und CRM Partner des Jahres, der Gold Competence Status im ERP- und CRM-Bereich sowie das
Giitesiegel ,Committed to Excelfence * beweisen die grofen Erfolge, die wir erzielen konnten. Durch unsere strategische
Positionierung als Full-Service-Anbigter im ERP-, CRM- und IT Infrastruktur-Bereich konnten wir in allen unseren Zielmérkten
deutlich zulegen und unsere fikrende Marktposition weiter aushaven. Wir wachsen in Osterreich - und dariiber hinaus.

In Zukunft wollen wir vor allem mit unseren zertifizierten ERP-Branchenlisungen filr die Abfallwirtschaft sowie fiir die

Druck- und Verpackungsindusirie unsere Internationalisierung varantreiben.

Wachstumskurs wird 2010 fortyesetzt — Thomas Friess, Geschiftsfihrer HEROLD Business Data GmbH

Nach bereits zwei auBerardentiich erfalgreichen Jahren setzen wir auch heuer unseren Wachstumskurs fort. Durch innovative
Produkte konnten wir unsere Position als moderne Onling-Company weiter festigen. Unsere mobilen Applikationen erfreven sich
grofSer Beliebtheit. HEROLD.at haben wir durch die Integration von Kundenbewertungen noch informativer und attraktiver gemacht.
Unsere Kunden konnten wir auch heusr wiader mit Produkten iiberzeugen, die ihnen mehr Umsatz und neve Kunden bringen. Ein
Highlight war die Vermarktung van Websites fiir KMU durch unser Tochterunternehmen ClearSense, das sich auf Suchmaschinen-
Marketing, Suchmaschinen-Optimierung und die Erstelfung von Websites spezialisiart hat.In das neue Jahr starten wir voller
Optimismus und mit vielen neuen Produktideen — maBgeschneidert auf die Bediirfnisse der (sterreicherinnen.

Wachstum und lnnovation — Rudolf Kemier, Generaldirektor HP (isterreich

HP hat seinen Wachstumskurs 2010 eindrucksvoll fortgesetzt: Umsatz- und weitere Marktanteilssteigerungen bestatigen, dass unsere
Kunden unsere Positionierung als strategischer Gesamtanbieter filr Unternehmens-IT und als innovativer Anbieter am Konsumen-
tenmarkt wertschétzen — dafiir méichte ich mich aveh bei unseren dsterreichischen Kunden und Partnern ganz herzlich bedanken!
Wir haben unser Portfolio auch heuer weiter ausgebaut und mit zahireichen Akquisitionen ergénzt, Darunter Palm mit seinem mobile
Anwendungen unterstiitzenden Betriebssystem Web0S, 3PAR mit skalierbaran Speicherlsungen, wie sie fiir Cloud Computing nétig
sind oder ArcSight und Fortify mit Software rund um Security und Compliance. Mit der Integration dieser Technologien in das beste-
hende Angebot von HP unterstiitzen wir unsere Kunden, ihre Wettbewerbssituation auch 2011 waiter auszubauen.

VDI steigert Nachfrage nach Thin Clients - Harald Zetzmann, Partner Account Osterreich, IGEL L Techinology GmbH

2011 wird das Jahr der virtuellen Desktap-Infrastrukturen (VDI). Folgerichtig werden noch mehr Firmen ifire physischen Desktops
durch kosteneffiziente Thin Clients ersetzen. Davon profitiert auch I6EL als fihrender suropéischer Thin Client-Harsteller Fiir 2010
verzaichneten wir bereits ain Absatzplus von rund 30 Prozent, fiir 2011 gehen wir ebenfalis von einem zweistelligen Wachstum
aus. Der bisherige Erfolg und die gute Pasitionierung fiir VDI liegt in unserer Universal Desktop-Strategie begrindet. Dieser
anbisterunabhfingige Lisungsansatz unterstiitzt VDI mit M Microsoft®, Red Hat® oder VMware®, aber auch andere
zentrale IT-Umgebungen. Dariiber hinaus dédmpfen unsere Software-Lasungan die VOI-Migrations- und Betriebskosten mittels PC-
Konvertierung in logische Thin Clients und eines einheitlichen, lizenzkostenfreien Desktop-Managements.

Ein neuer Partner fiir die ganze Vielfalt der IT - Mag. Friedrich Wiltschko, CEQ Imtech ICT Austria

Das neue Jahr bringt einen gemeinsamen Namen fir die Unternehmen der ILS ICT Gruppe. Als Imtech ICT Austria signalisiaren wir
noch deutlicher unseren soliden Background: Wir sind seit zwei Jahren Teil der Imtech-Familie und gestalten eines der spannend-
sten Technologie-Unternehmen Europas aktiv mit. ILS bringt in die Gruppe die eigene Expertise zu IT-Infrastrukturen, Managed
Services und Software-Ldsungen ain. Zugleich haben wir Zugrifi auf deutlich erweiterte Ressourcen und lindertibergreifende
Sarvices. — Mit 1.700 IT-Experten an 35 Standorten in Europa steht Imitech fr eine neue Qualitit der IT-Beratung. Wir verbinden
IT-Services nach internationalen Standards mit bewéhrter lokaler Verankerung. Damit tragen wir direkt zu hdherer Effizienz und
besseren Ergebnissen bei unseren Kunden bei.

Infoniga auf Wachstumskurs - Alexander Zrost, Varstand Infoniga Holding AG

Dig IT-Branche hat die Talsahle durchschritten, Seit Mitte des Jahres 2010 belebt sich des Geschalt zusehends, der Investiionsstal
aus 2009 beginnt sich langsam sufzuldsen. Die Infoniga Holding AG sieht dem Jahr 2011 positiv entgegen und wird mit einem
erweiterten Lisungsangebot auf dem Gebiet HR-Ldsungen, Information Management und IT-Services aufwarten. Vor allem die
Bereiche Application Service Providing (ASP), Business Process Outsourcing (BPO) und Cloud Computing erfaliren wachsende
Bedeutung. Schwerpunkte der Infoniga Gruppe fiir das kommende Jahr werden vor allem die Ausweitung der Payroll-ASP- sowie
BPO-Services sowie des Angehotes an IT-Services im Bereich Systemverfiigharkeit und Information Worker sein. Unser Ziel fiir
2011 ist ain solides organisches Wachstum sowie punktuelle Zukéufe zur Verstirkung unserer zentralen Geschéftshereichs.

2011 verandert unseren Umgang mit Daten — Karl-Josef Bohrer, Country Sales Manager InterSystems

Uffentlich sichtbar ist die Frage nach dem Umgang mit Daten hiulig nur, wenn sie politische Dimensionen erreicht, Aber abseits
von Goagle Straet View gibt es viele Entwicklungen mit hoher wirtschaftlicher Signifikanz. Ein gutes Beispiel sind Smart Grids und
Smart Meter mit denen Energieversorger ihren Beitrag zum Klimaschutz und zur sicheren Energieversorgung leisten. Dezentrale
Energieeinspeisung aus regenerativen Energiequellen, verbrauchsabhingige Tarife, der Kunde als miindiger Partner — das alles
erzeugt Daten, die zeitnsh erfasst und ausgewertet werden milssen. Dabei spielen InterSystems-Technologien ihre Vortaile gegen-
iiber lediglich relationalen Ansétzen aus. Zudem steht mit Caché eXTreme erstmals der direkte Zugriff auf Cachés multidimensiona-
le Datenbank-Engine direkt aus Java heraus zur Verfiigung. InterSystems, wenn es um Daten geht.
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